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ILisa é uma verdadeira estrela no mundo imobiliario. Com seu
coghecimenlo impressionanle e genlileza genuz’na, ela torna
cada transacdo muilo facil. Lisa merece todas as estrelas pelo

seu servico excepcional.

ando pensdvamos que nunca enconlrartamos o Iugar cerlo,

n
sa o encontrou.

vla nos guiou por cada elapa do processo com paciéncia e

clareza, e sempre nos senlimos em boas maos.”

=

isa ﬁ?z um excelente trabalho ao vender meu apartamento

rapidamente em um mercado difz’cil e tambem foi excelente ao

o~

me ortentar no processo de compra de umacasa geminada.

Fla transformou dados de mercado em decisoes claras.”

>



Vender uma casa nao se
resume simplesmente a
anuncia-la no MLS (Multiple
Listing Service).
Trata-se de compreender o
mercado, antecipar a
psicologia do comprador,
apresentar o seu imoé6vel com
proposito e negociar a partir
de uma posicao de forca.
Por mais de trés décadas,
tenho comprado, reformado,
comercializado e vendido
imo6veis no Canada, Brasil e

Estados Unidos. Cada

propriedade conta uma

historia diferente, e cada

vendedor merece uma
estratégia criada

especificamente para o seu

imovel.
Quando trabalhamos juntos,

meu objetivo é simples:

. maximize seu preco de
venda
. minimizar o estresse
desnecessario

* Proteja seus interesses do
comeco ao fim.
O mercado imobiliario nao se
resume a transacoes.

/.

E uma questdo de confianca.







Cadalar é diferente.
Compradores diferentes.
Bairros diferentes.
Estratégia diferente.

Meu trabalho é identificar a posicao
do seu 1imovel no mercado atual e
criar um plano de lancamento que o
posicione para alcancar o melhor
resultado poss vel.

Isso mclur:

* precificacao inteligente
* momento estratégico
* apresentacao excepcional
* fotogratia profissional
* marketing direcionado
* Negociacao experiente: O sucesso
nao é sorte.

Euma questao de preparacao.
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Sua casa merece mais do que visibilidade.
Qualquer pessoa pode anunciar uma casa no
MLS.

Pouqu ssimas pessoas sabem como
posiciona-lo.

Antes mesmo de seu imével chegar ao
mercado, eu identifico quem tem maior
probabilidade de compra-lo.

Jovens profissionais?

Fam lias em crescimento?

Pessoas que querem reduzir o tamanho da
casa?

Compradores internacionais?
Investidores?

Tudo o que faco, desde fotografia e

'_ producao de filmes até redaciao publicitaria

e publicidade, é pensado para atrair esse
comprador espec fico.
Minha estratégia de marketing pode incluir:

. * Fotografia profissional

- * Imagens de drones

* Visitas virtuais Matterport

* Video cinematografico

e Plantas baixas

* Campanhas em redes sociais

e Contato direto com corretores de imoveis
* Publicidade digital

* Campanhas de e-mail

* Experiéncia internacional

* Brochuras de apresentacao

* Materiais de impressao de luxo

* Marketing de bairro: Cada decisao de

marketing é intencional.

A

O QUE ISSO SIGNIFICA PARA VOCE...
Lisa domina o marketing para garantir que vocé tenha a maior
visibilidade poss vel para os IMOVEIS IDEAIS paravocé... para
que vocé possa RELAXAR. O marketing dela funciona, ponto final.






VENDA DE UMA COBERTURA
DE LUNO EMUM DOS
MERCADOS MAIS DIFICEIS DE
CALGARY

Quando esta cobertura excepcional no Renaissance

chegou ao mercado, o momento nao poderia ter sido
mais desafiador. Era pleno inverno, a atividade dos
compradores havia diminuido consideravelmente e
muitos compradores de imodveis de luxo haviam
adiado suas buscas para a primavera.

Em vez de esperar que o mercado melhorasse,
concentramo-nos numa estratégia centrada no
posicionamento. Cada detalhe, desde a fotografia e o
marketing até a definicdo do preco e a negociacao, foi
concebido para atrair um comprador altamente
qualificado que reconhecesse o verdadeiro valor do
imovel.

O resultado foi uma venda bem-sucedida durante uma
das épocas mais dificeis do ano para vender um
apartamento de luxo.

Essa experiéncia reforcou uma verdade simples:
resultados excepcionais nado sao determinados pela
época do ano, mas sim pela preparacéo, estratégia e
execucao.

UMA REFLEXAO PARA GUARDAR NO
CORACAO.

Em um mercado aquecido, qualquer um pode
vender uma casa. A verdadeira medida da
competéncia de um consultor imobilidario é o
seu desempenho em mercados desfavoraveis.
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DESCOBERTA

Aprondcr sobre seus obj elIvos.

PREPARACAO

Aj udando a sua casa a ter amelhor aparéncia poss vel.

LANCAR

Fotografia profissional, marketing e MLS.

EXPOSICAO

Exibicoes, feedback dos compradores e andlise cont nua do mercado.

NEGOCIACAO

P 1‘()teger seus illt(%l’(%SS(%S & 1’11aximizar seu retorno.

ENCERRAMENTO

Trabalhando em conjunto com advogados, financiadores e

con"lpradores para garal’lti I uma posse tran qui la.
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() mercado imobiliario faz parte da minha vida
desde que me lembro.
Meu pai era um dos construtores mais respeitados
de Albertal
Minha mae tinha um olhar excepcional para
decoracao de mteriores.
Passe1 anos morando e trabalhando
internacionalmente entre Calgary, Nova York,
Paris e Rio de Janeiro antes de voltar para casa
para construir meu negocio imobiliario.
Essas experiéncias me ensinaram algo de valor
mestimavel:
A apresentacao importa.
Questoes de negociacao.
(s relactonamentos importam.

Hoje, combino miha experiéncia em marketing
internacional com um profundo conhecimento
local para ajudar meus clientes a comprar e vender
imoveis em Calgary com confianca.
Trabalho em mglés, portugués e francés,

atendendo chentes localmente e em todo o mundo.
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\NOSSOS
PROFISSIONAIS
DE CONFIANCA
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Toda venda bem-sucedida

d

epende(heprofhmionais
excepcionai&

Ao longo dos anos, reuni
fotograftos, einegrafistas,

C
e

lecoradores, advogados,
becialistas em hipotecas,

em|
confi
com

Voce

de

breiteiros e inspetores de
anca que compartilham.meu
promisso com a qualidade.
se beneficia da experiéncia
profissionais em todas as
ctapas da sua venda.
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Sseu nome.

Discutiremos o melhor plano para vocé em nossa I".eu,nié.b b~
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https://www.facebook.com/lisakauffmannrealestate/
https://www.instagram.com/lisa.kauffmann/
https://www.linkedin.com/in/lisa-kauffmann-b5649712/




PREPARANDO-
SE. PARA O
SUCESSO

Por favor, redna as seguintes informacoes, se

dispon veis:

v Relatorio/de Imovel

v Informac¢oes sobre a hipoteca

v Alvaras de reforma

v Garantias de eletrodomésticos

v Custos de servicos publicos

v Documentos do condom nio (se aplicavel)

v Contratos de locacio (se aplicavel)

v Qualquer caracter stica inica do seu imovel.
Quanto mais informacoes tivermos no i1nicio,

maits tranquilo SCra 0 processo.
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