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Toda    casa   tem    uma
história.

KAUFFMANN

Meu objetivo é ajudar você a alcançar o seu..
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E  Ela nos guiou por cada etapa do processo com paciência e
clareza, e sempre nos sentimos em boas mãos.”

LLisa é uma verdadeira estrela no mundo imobiliário. Com seu
conhecimento impressionante e gentileza genuína, ela torna
cada transação muito fácil. Lisa merece todas as estrelas pelo
seu serviço excepcional.

L  isa fez um excelente trabalho ao vender meu apartamento
rapidamente em um mercado difícil e também foi excelente ao

me orientar no processo de compra de uma casa geminada.

QQuando pensávamos que nunca encontraríamos o lugar certo,
Lisa o encontrou.”

EEla transformou dados de mercado em decisões claras."
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Vender uma casa não se
resume simplesmente a

anunciá-la  no MLS (Mult iple
List ing Service) .

Trata-se  de compreender o
mercado,  antecipar a

psicologia  do comprador,
apresentar  o  seu imóvel  com
propósito e  negociar  a  part ir

de uma posição de força.
Por mais  de três  décadas,

tenho comprado,  reformado,
comercial izado e  vendido

imóveis  no Canadá,  Brasi l  e
Estados Unidos.  Cada

propriedade conta uma
história  di ferente,  e  cada

vendedor merece uma
estratégia  criada

especif icamente para o  seu
imóvel .

Quando trabalhamos juntos,
meu objet ivo é  s imples:

maximize seu preço de
venda

minimizar  o  estresse
desnecessário

Proteja  seus  interesses  do
começo ao f im.

O mercado imobil iário não se
resume a  transações.

É uma questão de confiança.



RRESULTADOSQUE

IIMPORTAM
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Cada lar é diferente.
Compradores diferentes.

Bairros diferentes.
Estratégia diferente.

Meu trabalho é identificar a posição
do seu imóvel no mercado atual e

criar um plano de lançamento que o
posicione para alcançar o melhor

resultado possível.
Isso inclui:

• precificação inteligente
• momento estratégico

• apresentação excepcional
• fotografia profissional
• marketing direcionado

• Negociação experiente: O sucesso
não é sorte.

É uma questão de preparação.



PPOSICIONANDO SEU
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S u a  c a s a  m e r e c e  m a i s  d o  q u e  v i s i b i l i d a d e .
Q u a l q u e r  p e s s o a  p o d e  a n u n c i a r  u m a  c a s a  n o
M L S .
Po u q u í s s i m a s  p e s s o a s  s a b e m  c o m o
p o s i c i o n á - l o.
A n t e s  m e s m o  d e  s e u  i m ó v e l  c h e g a r  a o
m e r c a d o,  e u  i d e n t i f i c o  q u e m  t e m  m a i o r
p r o b a b i l i d a d e  d e  c o m p r á - l o.
Jo v e n s  p r o f i s s i o n a i s ?
Fa m í l i a s  e m  c r e s c i m e n t o ?
Pe s s o a s  q u e  q u e r e m  r e d u z i r  o  t a m a n h o  d a
c a s a ?
C o m p r a d o r e s  i n t e r n a c i o n a i s ?
In v e s t i d o r e s ?
Tu d o  o  q u e  f a ç o,  d e s d e  f o t o g r a f i a  e
p r o d u ç ã o  d e  f i l m e s  a t é  r e d a ç ã o  p u b l i c i t á r i a
e  p u b l i c i d a d e ,  é  p e n s a d o  p a r a  a t r a i r  e s s e
c o m p r a d o r  e s p e c í f i c o.
M i n h a  e s t r a t é g i a  d e  m a r k e t i n g  p o d e  i n c l u i r :
•  Fo t o g r a f i a  p r o f i s s i o n a l
•  Im a g e n s  d e  d r o n e s
•  V i s i t a s  v i r t u a i s  Ma t t e r p o r t
•  V i d e o  c i n e m a t o g r á f i c o
•  P l a n t a s  b a i x a s
•  C a m p a n h a s  e m  r e d e s  s o c i a i s
•  C o n t a t o  d i r e t o  c o m  c o r r e t o r e s  d e  i m ó v e i s
•  P u b l i c i d a d e  d i g i t a l
•  C a m p a n h a s  d e  e - m a i l
•  E x p e r i ê n c i a  i n t e r n a c i o n a l
•  B r o c h u r a s  d e  a p r e s e n t a ç ã o
•  Ma t e r i a i s  d e  i m p r e s s ã o  d e  l u x o
•  Ma r k e t i n g  d e  b a i r r o :  C a d a  d e c i s ã o  d e
m a r k e t i n g  é  i n t e n c i o n a l .
.

O  Q U E  I S S O  S I G N I F I C A  PA R A  V O C Ê…
Lisa domina o marketing para garantir que você tenha a maior
visibilidade possível para os IMÓVEIS IDEAIS para você… para
que você possa RELAXAR. O marketing dela funciona, ponto final.

LAR



ESTUDO
DE CASO
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VQuando esta cobertura excepcional no Renaissance

chegou ao mercado, o momento não poderia ter sido

mais desafiador.  Era pleno inverno, a atividade dos

compradores havia diminuído consideravelmente e

muitos compradores de imóveis de luxo haviam

adiado suas buscas para a primavera.

Em vez de esperar que o mercado melhorasse,

concentramo-nos numa estratégia centrada no

posicionamento. Cada detalhe, desde a fotografia e o

marketing até à definição do preço e à negociação, foi

concebido para atrair um comprador altamente

qualificado que reconhecesse o verdadeiro valor do

imóvel.

O resultado foi uma venda bem-sucedida durante uma

das épocas mais difíceis do ano para vender um

apartamento de luxo.

Essa experiência reforçou uma verdade simples:

resultados excepcionais não são determinados pela

época do ano, mas sim pela preparação, estratégia e

execução.

VENDA   DE   UMA  COBERTURA
DE   LUXO     EM UM   DOS

MERCADOS    MAIS   DIFÍCEIS   DE
CALGARY
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U M A  R E F L E X Ã O  PA R A  G U A R D A R  N O
C O R A Ç Ã O.

E m  u m  m e r c a d o  a q u e c i d o ,  q u a l q u e r  u m  p o d e
v e n d e r  u m a  c a s a .  A  v e r d a d e i r a  m e d i d a  d a

c o m p e t ê n c i a  d e  u m  c o n s u l t o r  i m o b i l i á r i o  é  o
s e u  d e s e m p e n h o  e m  m e r c a d o s  d e s f a v o r á v e i s .



O QUE VOCÊ
PODE

ESPERAR
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DESCOBERTA
Aprender sobre seus objetivos.

PREPARAÇÃO
Ajudando a sua casa a ter a melhor aparência possível.

LANÇAR
Fotografia profissional, marketing e MLS.

EXPOSIÇÃO
Exibições, feedback dos compradores e análise contínua do mercado.

NEGOCIAÇÃO
Proteger seus interesses e maximizar seu retorno.

ENCERRAMENTO
Trabalhando em conjunto com advogados, financiadores e

compradores para garantir uma posse tranquila.



L
O mercado imobiliário faz parte da minha vida

desde que me lembro.
Meu pai era um dos construtores mais respeitados

de Alberta.
Minha mãe tinha um olhar excepcional para

decoração de interiores.
Passei anos morando e trabalhando

internacionalmente entre Calgary, Nova York,
Paris e Rio de Janeiro antes de voltar para casa

para construir meu negócio imobiliário.
Essas experiências me ensinaram algo de valor

inestimável:
A apresentação importa.
Questões de negociação.

Os relacionamentos importam.
Hoje, combino minha experiência em marketing
internacional com um profundo conhecimento

local para ajudar meus clientes a comprar e vender
imóveis em Calgary com confiança.

Trabalho em inglês, português e francês,
atendendo clientes localmente e em todo o mundo.
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NNOSSOS
PROFISSIONAIS
DE   CONFIANÇA
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To d a  v e n d a  b e m - s u c e d i d a
d e p e n d e  d e  p r o f i s s i o n a i s

e x c e p c i o n a i s .
A o  l o n g o  d o s  a n o s ,  r e u n i

f o t ó g r a f o s ,  c i n e g r a f i s t a s ,
d e c o r a d o r e s ,  a d v o g a d o s ,

e s p e c i a l i s t a s  e m  h i p o t e c a s ,
e m p r e i t e i r o s  e  i n s p e t o r e s  d e

c o n f i a n ç a  q u e  c o m p a r t i l h a m  m e u
c o m p r o m i s s o  c o m  a  q u a l i d a d e .

V o c ê  s e  b e n e f i c i a  d a  e x p e r i ê n c i a
d e  p r o f i s s i o n a i s  e m  t o d a s  a s

e t a p a s  d a  s u a  v e n d a .



FICANDO
                                      INFORMADO
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O mercado imobiliário está em constante mudança e exige

acompanhamento rigoroso. Sua compra não é exceção, e

Lisa possui um plano de comunicação claro para garantir

que você esteja sempre totalmente informado. 

Muitas vezes, os corretores de imóveis pecam na hora de

manter os clientes sempre atualizados, e é por isso que

Lisa se destaca com um plano de comunicação de primeira

classe.

Você não só receberá atualizações semanais sobre novos

anúncios e oportunidades fora do mercado, como também

terá uma visão geral da sua abordagem excepcional,

incluindo o contato com sua extensa rede de contatos em

seu nome.

Discutiremos o melhor plano para você em nossa reunião,

mas saiba que este é um componente importante para que

você obtenha os melhores resultados.

P: 1.403.400.0023 E:P: 1.403.400.0023 E:

sold@lisakauffmann.casold@lisakauffmann.ca

Em: lisakauffmann.caEm: lisakauffmann.ca

P: 1.403.400.0023 E:

sold@lisakauffmann.ca

Em: lisakauffmann.ca
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https://www.facebook.com/lisakauffmannrealestate/
https://www.instagram.com/lisa.kauffmann/
https://www.linkedin.com/in/lisa-kauffmann-b5649712/
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P
            
PREPARANDO-
SE PARA O
SUCESSO
Po r  fa v o r,  r e ú n a  a s  s e g u i n t e s  i n fo r m a ç õ e s ,  s e
d i s p o n í v e i s :
✓  R e l a t ó r i o  d e  Im ó v e l  
✓  In fo r m a ç õ e s  s o b r e  a  h i p o t e c a
✓  A l v a r á s  d e  r e fo r m a
 ✓  G a r a n t i a s  d e  e l e t r o d o m é s t i c o s  
✓  C u s t o s  d e  s e r v i ç o s  p ú b l i c o s
 ✓  D o c u m e n t o s  d o  c o n d o m í n i o  ( s e  a p l i c á v e l )  
✓  C o n t r a t o s  d e  l o c a ç ã o  ( s e  a p l i c á v e l )  
✓  Q u a l q u e r  c a r a c t e r í s t i c a  ú n i c a  d o  s e u  i m ó v e l .
Q u a n t o  m a i s  i n fo r m a ç õ e s  t i v e r m o s  n o  i n i c i o,
m a i s  t r a n q u i l o  s e r á  o  p r o c e s s o.
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O"O lar deve ser o tesouro da vida."
 — Le Corbusier

“



+1-403-400-0023

sold@lisakauffmann.ca

www.lisakauffmann.ca
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