





Chaque maison a
une histoire

La mienne confribue a faire de la votre son prochain
succes.
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POURQUOI

CONFIANCE.



Lisa est une veritable star de l'immobilier. Grace a ses

onnaissances impressionnantes et a sa gentillesse sincere, elle

facilite grandement chaque transaction. Lisa meérite loutes les

e’loges pour son service exceptionnel.

«Alors que nous pensions ne jamais trouver le bon endroit, Lisa
['a trouve. »

le nous a guidés a chaque etape du processus avec palience el
clarte, et nous avons toujours eu le sentiment d étre entre de
bonnes mains.

1saa fait un excellent travail en vendant rapidement mon

appartement en copropriete dans un marche difficile, et elle m'a
"galement tres bien guidee tout au long du processus d achat

d'une maison de ville.

E a tran.sformé les données du marcheé en decisions claires.
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Vendre une maison ne se
résume pas a la mettre sur le
MLS.

Il s’agit de comprendre le
marché, d"anticiper la
psychologie des acheteurs, de
présenter votre bien avee soin
et de négocier en position de
force.

Depuis plus de trente ans,
j'achete, rénove,
commercialise et vends des
propriétés immobiliéres au
Canada, au Brésil et aux Etats-
Unis. Chaque propriété est
unique et chaque vendeur
mérite une stratégie
personnalisée.
Lorsque nous travaillons
ensemble, mon objectif est
simple :

e maximisez votre prix de

vente
e minimiser le stress inutile
e Protégez vos intéréts du
début a la fin
L'immobilier ne se résume pas
aux transactions.
(C'est une question de
confiance.
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RESULTATS
QUE
GOMPTENT




Chaque maison est différente.
Ditférents acheteurs.
Différents quartiers.
Stratégie dittérente.

Mon travail consiste a identifier la
position de votre bien sur le marché
actuel et a élaborer un plan de
lancement qui lui permette
d’obtenir le meilleur résultat
possible.

Cela comprend :

* Tarification intelligente
* timing stratégique
* présentation exceptionnelle
* photographie professionnelle
» marketing ciblé
 Kxpérience en négociation. Le
succes n’est pas une question de
chance.

C’est de la préparation.
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Votre maison mérite plus qu'une simple
visibilité. N'importe qui peut inscrire une
maison sur le MLS.

Trés peu savent comment le positionner.
Avant méme que votre bien immobilier
n'arrive sur le marché, j'identifie les
acheteurs potentiels les plus susceptibles
de le posséder.

Jeunes professionnels ?

Vous avez une famille qui s"agrandit ?
Vous réduisez votre espace de vie ?
Acheteurs internationaux ?

Investisseurs ?

Tout ce que je fais, de la photographie ala
mise en scene en passant par la rédaction et
la publicité, est concu pour attirer ce type
d'acheteur.

Mon marketing peut inclure :

* Photographie professionnelle

* Images de drones

* Visites virtuelles Matterport

* Vidéo cinématographique

* Plans d’étage

* Campagnes sur les réseaux sociaux

* Contact direct avec les agents immobiliers
* Publicité numérique

* Campagnes par e-mail

* Exposition internationale

* Brochures promotionnelles

* Matériaux d'impression de luxe

* Marketing de proximité : Chaque décision
marketing est intentionnelle.

CE QUE CELA SIGNIFIE POUR
VYOUS...

Lisama trise le marketing pour vous garantir
une visibilité maximale des maisons idéales...
pour que vous puissiez vous détendre. Son
marketing est efficace, point final.
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VENDREUN PENTHOUSEDE
LUXEDANSL'UN DES
MARCHES LESPLUS

DIFFICGILES DECALGARY

Lorsque ce penthouse exceptionnel du Renaissance a été
mis en vente, le contexte était particulierement difficile.
En  plein dhiver, T'activité des acheteurs avail
considérablement ralenti et de nombreux acquéreurs de
biens de luxe avaient reporté leurs recherches au
printemps.

Plutot que d’attendre une amélioration du marché, nous
avons misé¢ sur une stratégie axée sur le positionnement.
Chaque détail, de la photographie au marketing en passant
par le prix et la négociation, a été pensé pour séduire un
acheteur qualifié, capable d’en reconna tre la véritable
valeur.

Le résultat fut une vente réussie durant l'une des périodes
les plus difficiles de I"année pour vendre un appartement
de luxe.

Cette expérience a renforcé une vérité simple : les
résultats exceptionnels ne sont pas déterminés par la

saison, mais par la préparation, la stratégie et I'exécution.

UNE PENSEE POUR VOUS LAISSER
N'importe qui peut vendre une maison en
période de forte croissance immobilicere. La
véritable valeur de votre conseiller
immobilier se mesure a ses performances en

période de ralentissement du marché.
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AQUOIYOL S
POUNEZNOL S
ATTENDRE



DECOUVERTE

Apprendre aconna tre vos ()I)jectifs.

PREPARATION

Pour que votre maison soit absolument magnil'ique.

LANCEMENT

Photographie professionnelle, marketing et MLS.

EXPOSITION

Visites, commentaires des acheteurs et analyse continue du marché.

NEGOCIATION

Protéger vos mtéréts et maximiser votre rendement.

CLOTURE

Nous travaillons en étroite collaboration avec les avocats, les préteurs et les

acheteurs afin de garantir une prise de p()ssessi()n sans encombre.
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L’immobilier fait partie de ma vie depuis
toujours.
Mon pere était 'un des constructeurs les
plus respectés de I’Alberta.
Ma meére avait un gout exceptionnel en
matiére de décoration intérieure.

J’ai passé des années a vivre et a travailler
al’étranger, entre Calgary, New York,
Paris et Rio de Janeiro, avant de rentrer
chez moi pour développer mon entreprise
immobiliére.

Ces expériences m’ont appris quelque
chose d’inestimable :

La présentation compte.

La neégociation est importante.

Les relations sont importantes.
Aujourd’hui, je combine une expérience en
marketing international avec une
connaissance approfondie du marché
local pour aider mes clients a acheter et a
vendre des biens immobiliers a Calgary en
toute confiance.

Je travaille en anglais, en portugaiset en
francais, et je sers des clients locaux et du
monde entier.
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https://www.facebook.com/lisakauffmannrealestate/
https://www.instagram.com/lisa.kauffmann/
https://www.linkedin.com/in/lisa-kauffmann-b5649712/




SE
PREPARER AU
SUCCES

Veuillez rassembler les éléments suivants, si
disponibles :

v Rapport sur la proprié¢té immobiliere

v Informations hypothécaires

v /Permis de rénovation

v Garanties des appareils électroménagers
v Couts des services publies

v Documents de copropriété (le cas échéant)
v Contrats de location (le cas échéant)

v Tout élément unique concernant votre
propriété Plus nous avons d'informations au

départ, plus le processus sera fluide.
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<«

La maison devrait étre le cq[fre aux
[resors de la vie.

— Le Corbusier
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www.lisakauffmann.ca

Lisa Kauffmann
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