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Comprar uma casa nao se resume a visitar
o maior numero de imoveis.

Trata-se de escolher as pessoas certas.
Seja para comprar sua primeira casa,
mudar-se para Calgary, investir ou
procurar a casa dos seus sonhos, meu papel
¢ ajuda-lo a tomar decisoes informadas
com confianca.

Com décadas de experiéncia comprando,
reformando e investindo em imoveis no
Canada, Brasil e Estados Unidos, sei que a
melhor comprararamente é aquela que
gera mais entusiasmo.

D aquela que continua fazendo sentido
anos apos a posse.

Fu ajudo meus clientes:

* Evite erros dispendiosos

* Compreender o verdadeiro valor de
mercado

* Reconhecer o potencial oculto

* Negociar estrategicamente

* Compre com confianca, ndo com emocao

Cada exibicao tem um propaosito.

Toda oferta tem uma estratégia.
Cadarecomendacao é feita pensando nos
seus inleresses a longo prazo.
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"Lisa percebeu coisas
durante as visitas que
nos jamais ter amos
notado por conta
propria.”

“Lla superou
lodas as
nossas
expeclalivas.”







OS COMPRADORES MAIS EXPERIENTES COMECAM COM
UM PLANO.

Antes de agendarmos as visitas, dedicaremos um tempo para definir
exalamente o que é mais importante para VOCE.

Localizacao.

Estilo de vida.

Arquitetura.

Escolas.

Potencial de investimento.

Revenda futura.

(Cada imovel que visitamos tem um motivo para estar na sua lista de
opcoes.

Porque comprar uma casa nao deveria ser uma experiéncia
avassaladora.

Deve parecer intencional.

Minha estratégia de compra inclui:

* Analise de mercado abrangente

* Oportunidades privadas e fora do mercado, sempre que
dispon veis

* Avaliacao honesta de cada imovel

* Consultoria em renovacao e valorizacao de imoveis

* Forte capacidade de negociacao

*Conexoes com profissionais de crédito imobiliario, advogados e
inspetores de confianca

* Orientacoes claras para cada condicao e prazo

Se[n pl‘e%’%'ﬂ“ééfi@@é@géﬁiﬁj-403-400-0023 | E: SOLD@LISAKAUFFMANN.CA

Nada de fins de semana desperdicados.






ol
DESCOBERTA
Conhecer seus objetivos, estilo de vida e
planos alongo prazo.

02
PREPARACAO FINANCEIRA

Entrar em contato com profissionais de

crédito imobiliario de confianca e definir sua
faixa de preco de compra.
03
BUSCA DEIMOVEIS
Uma busca personalizada com base nas suas
prioridades, nao uma lista interminavel de
resultados.
04
PASSEIOS PRIVADOS
Visite imoveis que realmente merecem sua
atencao.
0}
OFERTA ENEGOCIACAO
Proteger seus interesses e, a0 mesmo tempo,

posiciona-lo de forma competitiva.
06
POSSE

Desde as inspecoes até a entrega das chaves,

eu o(a) guiarei em cada detalhe final.
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ENCONTREA
CASAIDEAL
ANTESDETODO
MUNDO.

Meus clientes estavam procurando sem
sucesso ha meses antes de nos conhecermos.
Apos refinarmos as prioridades e ajustarmos
nossa estratégia, identifiquer um imével que
ainda nao havia chegado ao mercado em
geral.

Em trés semanas, t nhamos:
* Adquirido abaixo do valor de mercado
comparavel

* Negociou posse favoravel

* Protegé-los com condi¢oes rigorosas
* Evitou uma guerra de lances. As vezes, o
sucesso nao significa pagar menos.
As vezes, 0 sucesso esta em comprar a casa
certa enquanto todos os outros ainda estao
procurando.

UMA REFLEXAO PARA DEIXAR VOCES COM O
CORACAO.

Qualquer pessoa pode te ajudar a comprar uma casa. A
verdadeira (|ua|i(|a(llo do seu corretor imobiliario é saber qual
casa ndo comprar e ler a experiéncia necessaria para garantir a
escolha certa quando mais importa.
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O mercado imobiliario faz parte da minha vida
desde que me lembro.

Criado em uma famihia de construtores,
desenvolvi desde cedo um apreco por casas
excepcionais, design inteligente e artesanato
duradouro. Depois de morar em Nova York, Paris
e Rio de Janeiro, voltei com uma perspectiva
global e uma profunda conexao com a cidade que
orgulhosamente chamo de lar, Calgary.

Ao longo dos ultimos 30 anos, comprei, vendi,
constru , reformei e investi pessoalmente em
imoveis no Canada, nos Estados Unidos e no
Brasil. Essas experiéncias moldam a assessoria
que ofereco aos meus clientes hoje: pratica,
ponderada e sempre focada no valor alongo
prazo.

Fluente em inglés, portugués e francés, ajudo
compradores a navegar no mercado imobilidrio
de Calgary com confianca, discricioe um
cOMPpromisso em encontrar nao apenas o imovel

certo, mas olar certo.
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NOSSA REDE
PROFISSIONAL



( omprar umd casa envolve mas do
que apenas wn dagente amobibdro.
o longo dos anos, constru
relactonamentos com profissioncas
e quent confio
(orreloresde lupolecas, advogados
anobulicrios,mspelores de imoves,
professioneas da construcdo cal,
consullores de.sequros, enpreletros,
designers deateniores, Seja pard
comprar seupranero apariamento
ouuma propriedacde deluxo,voce
leraacesso a prqﬁssianais
experientes durante lodo o processo,
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* Orientacao scm pressao. Comprarg

uma casa deve ser uma-experlén"'cl
emocionante, nao confusa.
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https://www.facebook.com/lisakauffmannrealestate/
https://www.instagram.com/lisa.kauffmann/
https://www.linkedin.com/in/lisa-kauffmann-b5649712/

ANTES
DENOS
ENCONTRAR
MOS

Para tirar o maximo proveito da nossa primeira
consulta, é itil comecar a pensar em:
* Seus bairros ideais
* Sua lista de desejos e itens inegociaveis
* Pré-aprovacao de hipoteca
e Entrada e custos de fecﬂamento
* Cronograma de posse preferencial

A partir da , criarei uma estratégia de compra
personalizada, especifica para seus objetivos.
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"As vezes, as
melhores casas so
precisam de um

pouco de carinho.”

-Lisa Kauffmann
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